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‘Ritme en succes van 
transactie wordt bepaald 
door relatie tussen 
ondernemer en adviseur’

Voor Venturefirm staat de komende 
jaren in het teken van groei. Auto-
noom, maar ook met behulp van 

moederbedrijf Brouwers Accountants. De 
Belgische accountants- en adviesorga nisatie 
PIA Group heeft namelijk eind 2022 een 
belangrijk aandeel genomen in het Zwolse 
accountantskantoor. En door middel van 
een buy-and-build-strategie wil PIA - wat 
staat voor Partners in Accountancy - een 
netwerk van accountantskantoren opbou-
wen en uitgroeien tot een top-tien speler in 
de Nederlandse accoun tancy markt. 

PIA Group heeft daarvoor een Neder-
landse tak opgericht en familiebedrijf 
Brouwers Accountants gaat als eerste 
onder die vlag opereren, al houdt het zijn 
eigen naam. Vader en zoon Brouwers zijn 
betrokken bij de uitbouw, zoon Ewout als 
ceo van PIA Group Nederland. Inmiddels 
heeft PIA al diverse overnames in Neder-
land gedaan. Zo werden accountants-
kantoren ESJ en Cooster recent ingelijfd 
en door die overnames telt PIA Group 
Nederland nu al dertien vestigingen en een 
kleine 400 werknemers.

‘Voor Venturefirm betekent deze samen-
werking een accelerator’, legt directeur 
Olaf ten Thij van Venturefirm uit. ‘Accoun-
tants hebben een goede relatie met MKB-
ondernemers. Maar accountants kijken 
voornamelijk achteruit en wij corporate 

finance-adviseurs kijken vooral vooruit. 
Het is een ander vak, maar het vult elkaar 
wel perfect aan. En nu kunnen de accoun-
tants aangesloten bij PIA ons eenvoudig 
inschakelen als een ondernemer met  
vragen rondom corporate finance zit. 
Onder de paraplu van PIA kunnen we ver-
der groeien. Tegelijkertijd brengen wij de 
accountants nieuwe contacten.’

DNA
Venturefirm is een onafhankelijk cor-
porate finance-kantoor dat MKB-onder-
nemers, directeur-grootaandeelhouders, 
familiebedrijven en private equity- 
partijen bijstaat met vraagstukken 
rondom het kopen en verkopen van een 
bedrijf, het optuigen van een structurele 
buy-and-build-strategie, het uitvoeren 
van een due diligence, een financiële her-
structurering of het bepalen van de onder-
nemingswaarde. Vanuit de thuisbasis in 
Zwolle worden opdrachten in heel Neder-
land uitgevoerd. Ook dan is het praktisch 
dat PIA Nederland verschillende kantoren 
in het land heeft. De sweetspot zijn bedrij-
ven met een EBITDA tussen de 500.000 
en 5 miljoen euro. De sector is minder rele-
vant, de klik met de opdrachtgever is veel 
belangrijker voor Venturefirm. 

Aan het roer van het zeventallige team 
staan Ten Thij en Richard de Ruiter. Dit duo 

brengt een karrenvracht aan inter nationale 
ervaring en deskundigheid met zich mee. 
Zo hebben Ten Thij en De Ruiter beide een 
bancaire achtergrond en hebben ze veel 
transacties gestructureerd. Daarnaast heeft  
Venturefirm ook nog het label Fundfirm, 
een gespecialiseerd debt advisory-kantoor 
gericht op overnamefinancieringen.

Wat deze corporate finance-adviseurs 
vooral kenmerkt is de pragmatische bena-
dering van ondernemersvraagstukken. 
Die bestaat voor een groot gedeelte uit 
vragen, doorvragen en je boerenverstand 
gebruiken. De Ruiter: ‘Wij bieden een 
compleet scala aan diensten aan, allemaal 
onder één dak. Dat is voor een ondernemer 
erg overzichtelijk en uniek in ons segment. 
Wij bedienen het MKB en hebben een sterk 
regionale inborst, met landelijke uitstra-
ling. Dat betekent dat we doen wat we belo-
ven en we acteren altijd vanuit de inhoud 
en ervaring. Dat kenmerkt ons DNA.’

Transactieritme
Venturefirm - in 2022 door Brookz nog 
uitgeroepen tot Overnamekantoor van het 
Jaar in de categorie ‘small’ - werkt voor 
ondernemers, maar doet ook veel zaken 
met private equity. Zo stonden ze eerder 
dit jaar Arcus IT bij, een deelneming van 
de Nederlandse investeerder Egeria. De 
IT-dienstverlener is een snelgroeiende 

Venturefirm is een corporate finance-adviseur voor MKB’ers in heel 
Nederland. ‘Wij doen een voudig weg wat we beloven vanuit de inhoud 
en gebaseerd op onze ervaring.’
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speler in de Nederlandse markt met ruim 
drieduizend klanten in onder andere 
accountancy, gezondheidszorg en cul-
tuur. Oprichter Rob Verbeek heeft sinds 
2016 al vijftien overnames afgerond en 
samengesmeed tot een geïntegreerde ICT-
dienstverlener, waarmee ze trendsetter 
zijn geweest in de consolidatieslag voor 
Managed Service Providers. 

Met Egeria aan boord als financiële part-
ner moet Arcus IT nog sneller groeien via 
een buy-and-build-strategie. Vandaar dat 
Venturefirm de IT-dienstverlener onder-
steunde met diverse acquisities, zoals de 
aankoop van Akiet Automatisering. Het 
Zwolse corporate finance-kantoor nam 
de gehele transactiebegeleiding voor zijn 
rekening, inclusief het uitvoeren van de 
due diligence en het verzorgen van de juri-

dische documentatie. ‘Wij doen zaken op 
basis van inhoud, expertise en kwaliteit, 
precies daar zit onze toegevoegde waarde’, 
aldus Ten Thij. ‘En wij doen het liefst zaken 
met ondernemers die dat waarderen en min 
of meer dezelfde DNA hebben. Een onder-
nemer die alleen selecteert op prijs, erkent 
onvoldoende de toegevoegde waarde die 
wij in een overnameproces brengen. Het 
ritme en succes van een transactie wordt 
namelijk altijd bepaald door de relatie tus-
sen ondernemer en adviseur.’

Mooi weer
De Venturefirm-adviseurs zien tegen-
woordig meer onzekerheid op de MKB-
overnamemarkt, mede ingegeven door de 
stijgende rentestand. Dat betekent volgens 
Ten Thij en De Ruiter kritischere kopers, 

lagere prijzen, deals waarin meer geleund 
wordt op de verkoper om de transactie 
rond te krijgen en langer durende over-
nametrajecten, voornamelijk omdat de 
financierbaarheid onder druk staat.

De Ruiter: ‘Bij mooi weer kan iedereen 
een deal maken. Maar in het huidige kli-
maat waarin er meer inhoudelijke exper-
tise vereist is, kunnen wij als adviseur echt 
waarde toevoegen. In een overnametraject 
zijn we dan vooral gericht op het vergro-
ten van de dealzekerheid. Meedenken met 
partijen aan de voorkant, goed uitleggen 
welke impact een beslissing heeft en inspe-
len op de vraag hoe de koper de transactie 
gefinancierd krijgt. Ook, of eigenlijk juist, 
als we aan de kant van de verkoper staan.’

Meer informatie: www.venturefirm.nl

‘In een overnametraject zijn wij gericht op het 
vergroten van de dealzekerheid’


